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Szanowni Panstwo!

Serdecznie zapraszamy do udziatu w Business Discovery Bootcamp — 2-tygodniowych,
warsztatdow online dla pomystodawcdow i wizjonerdow, chcgcych tworzy¢ innowacyjne biznesy.
Naucze Cie mysled i dziatac¢ jak przedsiebiorca w oparciu o zatozenia metodyki lean startup i
metod pokrewnych, a takze pokaze, jak mozna zwinnie budowacé biznes wewnatrz lub poza

organizacja.

W czasie warsztatow bedziesz pracowac z doswiadczonym praktykiem projektéw
innowacyjnych, ktory poprowadzi Cie wg najnowszej metodyki stosowanej w najlepszych
akceleratorach i inkubatorach przedsiebiorczosci. Pomyst warsztatéw bazuje na formule Design
Sprint, dopasowang do realidw dzisiejszego swiata. W ramach zaje¢ przewidziano takze czas na
prace wtasng oraz refleksje nad otrzymanymi wynikami. Dzigki temu skonsultujesz swoje decyzje

i przemyslenia nie tylko z prowadzacym, ale takze szerszym gronem interesariuszy.

Efektem bootcampu - oprécz solidnej dawki praktycznej wiedzy - sg rzeczowe artefakty, ktére
pozwolg na tatwiejsze utozenie wspodtpracy z réznymi interesariuszami projektu: wykonawca,
partnerami, pracownikami i inwestorami. Sformatujesz réwniez swoéj pomyst i zaplanujesz dalsze
dziatania. Wszystko po to, by osiggna¢ Twaj cel bez marnowania cennych zasobdw: czasu, sit

i pieniedzy.

Maciej Gawlik
Trener Biznesu
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Pitch deck, cap table,
model biznesowy, plan
finansowy, propozycja
wartosci, trakcja,
inwestycja, roadmap,
action plan, wizja




Formuta
bootcampu

DLA KOGO?

Pomystodawcy chcacych stworzy¢ innowacyjny produkt, w szczegdlnosci
rozwigzanie informatyczne we wspdtpracy z zewnetrznym wytwaorcg (Software
Housem). Cztonkowie zespotdw innowacyjnych i przedsigbiorcy myslacy o

nowych drogach rozwoju.

CO NAUCZYSZ SIE STOSOWAC?

Zestaw najnowszych narzedzi innowacyjnych, w tym m.in.: modele analizy
finansowej, podziatu udziatdw, budowania trakcji, modeli biznesowych, propozycii

wartosci, prezentacji inwestorskiej czy tworzenia wizji produktu.

JAKI JEST CEL BOOTCAMPU?

Zweryfikowanie pomystu na innowacyjny produkt oraz sformatowanie go pod
dalszy rozwdj wedtug zasad lean startup, w celu maksymalizacji szans osiggniecia
sukcesu biznesowego

Przygotowanie pomystu do dalszej pracy z firmg wytwdrczg nad rozwigzaniem

“ Dwutygodniowy, intensywny warsztat skupiony na przygotowaniu
pomystu biznesowego do etapu wytwarzania produktu, oparty o

skuteczne techniki lean startup i metod pokrewnych

JAKIE PROBLEMY ROZWIAZUJEMY?

® Masz obawy dotyczgce inwestowania ogromnej ilosci sit, czasu i pieniedzy w budowe

rozwigzania?

® Zastanawiasz sig, jak precyzyjnie przekazac¢ zespotowi wytworczemu zakres, cel

biznesowy i funkcjonalnosci rozwigzania?

® Chciatbys dobrze zaplanowac caty biznes wg najlepszych standardéw, w tym prace

rozwojowe, finanse, sprzedaz, marketing oraz kwestie zespotowe i wtascicielskie?

® Potrzebujesz zaprojektowac skuteczny model biznesowy i policzyé, czy to wszystko

ma sens finansowy?

® Zastanawiasz sie, jak sig przygotowac do rozmow z inwestorami i innymi

interesariuszami?



Harmonogram Bootcampu

Sekcja

Diagnoza

Dzien 1 (wtorek)

Dzien 2 (czwartek)

Zakres

Pretest - samoocena gotowosci biznesowej i
efektywnej wspotpracy z wykonawcg
(Software Housem)

Desireability cz1 — analiza istnienia potrzeby
rynkowej i sposobodw jej zaspokojenia,
przygotowanie dopasowanego modelu

biznesowego

Desireability cz.2 — analiza sytuacji rynkowe;j
oraz stworzenie planu budowania trakcji wraz

z dopasowang ofertg

Tydzien 1

Propozycja zagadnien

+ Test
*  Raport
* Analiza + decyzja

*  Problem (Solving)
e Value Proposition (Jobs-To-Be-Done)

. Business Model

* Rynekikonkurencja
* Klienci (segmentacja)
+ Trakcja

+ Oferta

Czas / Okres

Praca wtasna (ok. 45’)

4h pracy wspolnej
+ praca wtasna (min. 4h)

4h pracy wspolnej
+ praca wtasna (min. 4h)



Harmonogram Bootcampu

Sekcja Zakres Propozycja zagadnien Czas /[ Okres

*  Model finansowy
* Analityka 4h pracy wspolnej
+ Cap Table + Founders Dillemas + praca wtasna (min. 4h)

Viability — analiza kwestii finansowych i
Dzien 3 (wtorek) inwestycyjnych w projekcie, plan zarzadzania

opartego o ewidencj
parted 1° * Inwestycjai finansowanie

*  Rozwigzanie - POC / MVP + UVP
e Customer Journey Map 4h pracy wspodlnej
*  Zespot + praca wtasna (min. 4h)

Feasibility — projekt skutecznego biznesowo
Dzier 4 (czwartek) rozwiazania wraz z analiza zachowarn

konsumentow, plan realizacji projektu o
* Roadmap i action plan (eksperymenty)

Pitch — zamknigcie wizji biznesu w formie «  Wizja L
. . 4h pracy wspolnej
Dzien 5 (piatek) prezentacji inwestorskiej i demo dla zespotu +  Pitch deck - prezentacja ,
o + praca wtasna (min. 4h)
(walidacja wykonanych prac) * Demo rozwigzania, prezentacja dla zespotu SH
Post test - samoocena gotowosci + Test
Diagnoza biznesowej i efektywnej wspotpracy z *  Raport Praca wtasna (ok. 45)

wykonawcg (Software House’em) *  Certyfikat
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Dlaczego opieramy sie o standardy VC?

Catos¢ warsztatdow bazuje na szczegdtowej analizie poszczegdlnych elementow sktadowych modelu biznesowego
(Business Model Canvas) opartych o rame prezentacji inwestorskiej (Pitch Deck), uzywanej do pozyskiwania
finansowania w ekosystemie VC (Venture Capital) na catym swiecie. Dzigki takiemu podejsciu otrzymywany jest
petny obraz pomystu na biznes opracowany wg standardéw swiatowych. Opis mozliwy do wykorzystania na wiele
sposobdw, w tym m.in. komunikaciji do zespotu wytwdrczego w celu precyzyjnego pokazania pomystu. Dodatkowo,
poczgtkowa diagnoza i koncowy retest dajg jasny obraz wykonanej pracy i osiggnietego przyrostu wartosci
biznesowe;.



Rezultaty bootcampu

® Zdiagnozujesz swojg gotowosc¢ do realizacji projektu biznesowego, w
szczegodlnosci do wspodtpracy z Software Housem

® Stworzysz prezentacje inwestorska wg swiatowych standardéw

® Pouktadasz swoj pomyst na biznes w oparciu o Business Model Canvas
i narzedzia pokrewne

® Stworzysz wizje swojej firmy, roadmape i dalszy plan dziatania
® Przeanalizujesz swoje zatozenia i zderzysz je z realiami rynkowymi

® Zaprojektujesz skuteczne biznesowo rozwigzanie problemu klienta
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Dlaczego warto?

®
®
®
@
®

Udziat w warsztatach Business Discovery
Bootcamp to okazja do zmiany sposobu myslenia
o innowacyjnych projektach i uporzgdkowania
witasnych pomystéw wg najnowszych swiatowych

standarddéw

Zwalidujesz swoj pomyst na biznes w przyjaznym srodowisku

Sformatujesz model biznesowy wg swiatowych standarddéw
Przygotujesz doskonate materiaty do dalszej pracy z partnerami i VC

Utozysz projekt, czym podniesiesz szanse jego rynkowego sukcesu

Zbudujesz plan dziatania i zaplanujesz finanse pod jego realizacje




Doktor ekonomii, trener biznesowy, przedsigbiorca w branzy IT, z zamitowania i doswiadczenia
startupowiec / innowator. Posiada wieloletnie doswiadczenie z zakresu analizy danych i
procesoéw biznesowych, przetwarzania informaciji oraz wnioskowania biznesowego w duzych i

matych organizacjach.

Praktyk lean i skuteczny project manager, szybko adaptujgcy najnowsze trendy i rozwigzania,
wyznawca filozofii agile. Z wyksztatcenia ekonomista, absolwent Zarzadzania Finansami
wroctawskiej Akademii Ekonomicznej, posiadajacy stopiert doktora nauk ekonomicznych. Duze
doswiadczenie w zakresie szkolen dla obszaru operacyjnego, wywodzi sie z ,biznesu” i
prowadzi warsztaty ukierunkowane na funkcje wykonywane przez uczestnikéw w codziennym

zyciu biznesowym.

ULUBIONE NARZEDZIA GLOWNE SPECJALIZACJE
'f‘: LT Po w0 h o % i
I Tes ke R R .
i N N e Lean Startup * Innowacje
( EAATR )( LUSRANAELR )( ROZWO) ) e Strategyzer Toolkit * Przedsigbiorczos¢
(_pomysey ) (_przvszose )  Continuous Innovation Stack * Analiza
¢ OKR ¢ Finanse
[ ] (] (] . . B
Mac|ej Gawlik « The Market Oppurtunity Navigator « Modele biznesowe
¢ Microsoft Office ¢ Rentownosc¢
Doktor ekonomii, trener biznesowy, )
* Google Suite MVP * Procesy

przedsiebiorca w branzy IT, z zamitowania

i doswiadczenia, startupowiec / innowator.
WYBRANI KLIENCI

20% 50% 30% & Santander ;% IKEA é \gﬂ CREDIT SUISSE

strategia taktyka operacje
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Zapraszamy!

hello@leanspinpl +48534999080 www.leanspin.pl @ ﬁ
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